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Con el cierre de proyecciones al 17 de junio, el reporte Latin
American Consensus Forecasts, dedicado a recopilar la visión de
distintos agentes de mercado y preparado por Consensus Econo-
mics, redujo el pronóstico de crecimiento para la economía chilena
en 2019, desde un 3,2% en el sondeo anterior, a un 2,9%.

De los 20 pronósticos para Chile que recogió la firma en el mer-
cado, el más bajo corresponde a Capital Economics, que prevé un
crecimiento de 2%, desplazando así a LarrainVial que anteriormen-
te tenía la estimación más pesimista. 

En inversión en capital fijo, Consensus pronostica un incremento
de 4,7% este año, donde Oxford Economics tiene la previsión más
baja, con 2,4%, y le sigue Gemines con un 3%. Las estimaciones
más altas son de Scotiabank con 8% y JP Morgan con 6%. En
consumo privado, Consensus apunta a una expansión de 3,1% este
año. LarrainVial tiene la previsión más baja, con un 2%, y Econ
Intelligence Unit el nivel más alto, con 3,5%.

SONDEO DE 20 PRONÓSTICOS PARA PIB DE 2019:

Consensus baja de 3,2% a 2,9% 
previsión de crecimiento de Chile 

El ministro de Hacienda, Felipe Larraín, dijo que el Fondo
Monetario Internacional (FMI) “tiene toda la razón” en su
análisis divulgado el miércoles, en el que planteó que para el
país es “crucial” poder aprobar las refor-
mas, para “apuntalar la confianza”. 

“Tiene toda la razón, no solo lo que
está diciendo el Fondo Monetario,
sino que también muchas otras orga-
nizaciones, personas, analistas dentro
de Chile”, afirmó Larraín, luego que el
organismo internacional
considerara que “es
crucial alcanzar pronto
un acuerdo en torno a
las reformas, a fin de
apuntalar la
confianza
interna en este
período de
agudizada
incertidumbre
mundial”.

Lamentó el lento
trámite de la moderniza-
ción tributaria, aunque
enfatizó que espera que
logre sortear su tramita-
ción durante este año.

COMENTÓ TEXTO DEL FMI QUE PLANTEÓ APROBAR REFORMAS

Larraín: “Nos gustaría avanzar más
rápido en la reforma tributaria”
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Buscar recursos frescos, am-
pliar su oferta con nuevas ca-
tegorías de productos, mejo-
rar estándares de servicio para
diferenciarse de la competen-
cia y retomar sus planes de
crecimiento en Canadá y Esta-
dos Unidos son los posibles
caminos que ve el mercado pa-
ra la aplicación de despacho
Cornershop. Esto tras fracasar
su venta al su-
permercadis ta
Walmart.

Claudio Piza-
rro, investigador
del Centro de Es-
tudios del Retail
de la Universidad
d e C h i l e , d i j o
que, pese al fraca-
so de la operación, el interés de
Walmart en la app es una cre-
dencial para atraer a otros inte-
resados en establecer alianzas
en un mercado más amplio en
la región.

Estimó que Cornershop de-
bería apuntar a ofrecer un ser-
vicio al cliente “de muy alto de-
sempeño, sin fricciones (…) y
transformarse en un operador
que capture mucha preferencia
(en categorías de productos)”.

Fuentes del negocio de “últi-

ma milla” comentaron que un
posible camino es retomar los
planes de crecimiento fuera de
Chile: “El paso a seguir es creci-
miento rápido a otros países
con la calidad que representan,
porque otros actores de última
milla ya están comenzando a
ofrecer servicios similares”, di-
jo un conocedor.

También comentaron que la
app requeriría rápidamente
una nueva ronda de financia-

miento, que debe-
ría ser exitosa, con-
siderando que ac-
tores como Rappi o
Glovo han recau-
dado has ta US$
1.000 millones. 

Fondos de inver-
siones consultados
aseguraron que

“sin duda” despierta interés,
pero de momento solo de priva-
te equity, como paso previo a un
debut en bolsa. “Su mejor op-
ción es crecer cuanto antes y
ahí abrirse en bolsa”.

En conferencia de resulta-
dos, el vicepresidente ejecutivo
de Walmart, Richard Mayfield,
valoró a Cornershop, pese al
“sorpresivo” resultado en Mé-
xico. Señaló que “en Chile y
México estas alianzas crecen
sumamente rápido”.

Actores similares a la app han capturado millonarios montos.

Tras cancelarse venta a Walmart:

Ronda para captar
recursos sería primer
paso de Cornershop

Fondos de inversión aseguraron
interés, mientras que especialistas
prevén foco en internacionalización.

RODRIGO OLIVARES

CREDENCIALES
Cornershop cuenta con

una gran credencial, que
es que un gigante como
Walmart haya querido

comprarla.

El Senado aprobó y despachó
a ley un proyecto que busca re-
gular los pagos de los sobregiros
de las cuentas corrientes banca-
rias. Con el cambio, ahora el pa-
go de la deuda será automático
cuando el titular de la cuenta co-
rriente y línea de sobregiro dis-
ponga de fondos.

La iniciativa, que fue presen-
tada en diciembre de 2018 por el
senador Juan Antonio Coloma
(UDI), recordaba que la ley vi-
gente no establecía mecanismos
concretos para la forma de abo-
no a la que pueden recurrir los
clientes cuando hacen uso del
sobregiro, quedando a criterio
de cada banco dicha definición.
Hasta antes de este cambio, en
caso de abonos a la cuenta co-
rriente del cliente, estos no se
traspasaban automáticamente
para cubrir el monto del sobregi-
ro. Tampoco es posible realizar
pagos por caja en las sucursales
del banco acreedor para amorti-
zar o saldar la deuda.

Actualmente, 1,8 millones de
personas usan su línea de crédi-
to, el cual es el producto de prés-
tamo de consumo con las tasas
de interés más altas, llegando a
35% anual. Los intereses se co-
bran por día de uso, generando
gastos de $260 mil al año por
usuario. El proyecto de ley men-
ciona que en 2018, el ingreso de
los bancos por cobro de líneas de

crédito llegó a US$ 256 millones
en cuentas corrientes de empre-
sas, y a US$ 473 millones en
cuentas corrientes de personas
naturales.

La nueva fórmula aprobada
por el Congreso establece que el
pago de la línea de crédito ban-
caria será automático, con los
abonos que se hagan a la cuenta
corriente correspondiente,
siempre y cuando no existan
otras deudas, como un hipoteca-
rio o tarjeta de crédito.

También abre la opción a que
bancos y clientes pacten el pago
del crédito, mediante el depósito
directo de abonos a dicho présta-
mo que sea realizado por caja en
las sucursales bancarias que co-
rrespondan o a través de las
transferencias que el propio
deudor determine realizar. Para
ello, una vez entrada en vigencia
la ley, los bancos deberán infor-
mar a sus clientes con el objeto
de que puedan solicitar que no
opere el pago de los sobregiros

de manera automática.
El cambio normativo entrará

en vigencia a contar del primer
día del sexto mes posterior al de
su publicación en el Diario Ofi-
cial, para que así los bancos pue-
dan adecuar sus sistemas. 

“Esto va en directo beneficio
de la ciudadanía que, por igno-
rancia u olvido, paga inadecua-
damente intereses, pese a dispo-
ner de saldo positivo en su res-
pectiva cuenta corriente”, desta-
có el senador Coloma.

En tercer trámite, el Senado respaldó los ajustes realizados por la Cámara:

Congreso aprueba proyecto
para pago automático de
sobregiros en cuentas corrientes 

Ley busca disminuir el pago de intereses por uso de línea de crédito, que sumó US$
729 millones en 2018. Bancos deberán aplicarla seis meses después de publicada.
JUAN PABLO PALACIOS 

AUTOR.— El senador Juan Antonio Coloma (UDI) es el que presentó la moción que regula el pago del sobregiro
bancario.
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‘‘Esto va en directo
beneficio de la ciudadanía que,
por ignorancia u olvido, paga
inadecuadamente intereses”.
.....................................................................................

JUAN ANTONIO COLOMA
SENADOR UDI


