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El estadounidense ha hecho investigacion en economia conductual:

Richard Thaler gana Nobel de Economia por
estudio de racionalidad en decisiones de mercado

La Real Academia de las Ciencias de Suecia
premid al académico por su “comprensién de la
psicnlngi’a de la economia”.

FRANCESCA FINALDI

El estadounidense Richard H. Tha-
ler, de 72 afios, recibié ayer el Premio
Nobel de Ciencias Econdmicas por sus
contribuciones a la economia del com-
portamiento.

Los estudios que llevaron a Thaler a
ser el 299 economista de la Universidad
de Chicago en ser galardonado por la
Academia Sueca destacan por la incor-
poracion de la psicologia a las ciencias
econdmicas. Sus investigaciones han
demostrado que las decisiones de las
personas no siempre obedecen a la ra-
cionalidad, sino que muchas veces im-
plican variables psicoldgicas que no es-
tdn alineadas con un comportamiento
econOmico racional.

De esta manera, la economia del
comportamiento muestra cémo los
rasgos humanos afectan a mercados
supuestamente racionales. El jurado
que le otorgd el premio en memoria de
Alfred Nobel indicd que “Thaler ha
contribuido a expandir v refinar el ana-
lisis econdmico al considerar tres ras-
gos que sistemdticamente influyen en
las decisiones econdmicas: la racionali-
dad limitada, la percepcidn de justicia
v la falta de autocontrol”.

El jurado también se refirié al econo-
mista estadounidense como un “pione-
ro” eneste ambito, ya que sus aportes han
contribuido a “construir un puente entre
los anilisis psicoldgicos y econdmicos de
los procesos de decision individuales”.

El economista, nacidoe en 1945 en East
Orange, Nueva Jersey, se gradud en
1967 en la Universidad Case Western
Reserve, estudid un doctoradoe en la
Universidad de Rochester en 1974 v ac-
tualmente imparte clases en la Univer-
sidad de Chicago.
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Se rompe la tradicion

El galardén otorgado este afio marca
una tendencia en el Mobel de Economia:
Thaler es el tercer premiado en los dlti-
mos afos que pertenece a la economia
del comportamiento.

Lo llamativo de esta aproximacion a
la economia es que Incorpora un andli-
sis mds realista de cdmo piensan y ac-
tian las personas al momento de tomar
una decisidn econdmica.

La perspectiva conductual o del
comportamiento en la economia difie-
re de la teoria tradicional, que asume
que las personas tlenen un acceso
completo a la informacidén v pueden
procesarla de forma correcta antes de
decidir, algo que no siempre ocurre en
la realidad.

Y

CELEBRACION .—El profesor de la Universidad de Chi cagd saliendo
la de MNegocios después de enterarse de que recibid el Premio Nobel de Economia 2017, "Voy a gastar
mi dinero lo mas irracionalmente posible”, bromed el economista.
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de una celebracion en la Escue-

B Sus definiciones: desde Donald Trump a burbujas financieras

En agosto de 2016, Richard Thaler con-

versa con "El Mercurio Inversiones” y se

refirio a diversas tematicas —incluyendo la

economia conductual—. Thaler analizd la
situacion economica y politica global y
alerto sobre las consecuencias de Trump
como Presidente de EE.UL.
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Desigualdad: "Es importante hacer hin-
capié en dos aspectos de la desigualdacl.
Uno es el crecimiento masivo de la riqueza
en el 1% superior. El otro es el estancamien-
to de los salarios para la clase media. Me
preocupa mas lo sequndo que lo primero. No
hay duda de que tenemos que crear medios
para la clase media para ganar dinero sufi-
ciente para vivir una vida de clase media.
Esto esta siendo amenazado. Pero no tengo
respuestas en cuanto a como hacerlo”.

Donald Trump: "Trump (en ese entonces
candidato presidencial) seria la persona
menos calificada que ha de convertirse en
Presidente. En términos financieros, es una
inversidn con un bajo potencial de retorno y
alta volatilidad. El es la mayor amenaza
para la economia global v la paz mundial”.

Irracionalidad y burbujas financieras:
"Bueno, no me gusta mucho la palabra
‘irracional’. La pregunta es si el comporta-
miento analizaclo (antes de 2008 en EE.UU.)
es consistente con los modelos econdmicos
estandar y en gran parte de los casos eso no
se ve, Ciertamente veo muchos mercados
que tienen aspecto de burbujas, especial -
mente los de la deuda soberana de paises
estables. Hasta hace poco soliamos pensar
fue tasas de interés negativas eran algo
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imposible. Y ahi estan!”.

"Una de las lecciones mas importantes de
la crisis de 2008 es que la comhinacion de
altas tasas de apalancamiento y la falta de
transparencia son una huena receta para el
desastre, asi también como las apuestas
contrarias de que esto va a explotar”.

Modelo de inversion de las AFP: "La
verdad es que me gusta el concepto de ‘ciclo
de vida’ o de 'fecha prevista’ en los fondos.
Invirtiéndolos en su mayoria en renta varia-
ble cuando las personas son jovenes vy luego
bajando esa exposicidn en la medida en gue
las personas se acercan a su jubilacion. La
ventaja es gque estos fondos automatica-
mente compran bajo y venden alto, mientras

gue ilos inversores individuales tienden a
hacer lo contrario!”.
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FELIPE LARRAIN
Economista, y ex ministro de
Hacienda.

"Lo que &l plantea es que los
modelos tradicionales no lo
tienen todo: hay una serie de
fendmenos del mundo real gue
no explica la economia tradi-
cional y que tienen gue ver con
esta mezcla de la psicologia con
la economia. En ese sentido,
este es un muy justo reconoci -
miento al trabajo de Thaler”.

DANIEL SCHWARTZ

Académico de Ingenieria
Industrial de la U. de Chile. PhD
en Investigacion sobre
Decisiones y Comportamiento,
Carnagie Mellon University.
"Thaler revoluciono la mirada
que tenemos en la economia y
como |los economistas ven la
economia conductual. Su apor-
te esta en entender el compor -
tamiento humano no por los
modelos que dicen como debie-
ra comportarse, sino como
realmente las personas se
comportan”.

JAIME BELLOLIOD

Ingeniero comercial, Master en
Foliticas Pablicas en la U. de
Chicago y diputado UDT.

"o le pregunté por el limite
entre entregar lineamientos a
las personas v decidir por ellas.
Su respuesta fue que eso es lo
gue tienan que hacer guienes se
dedican a |as politicas puiblicas.
El mayor valor que él entrega no
es puramente tedrico, sino que
o5 un valor practico en la forma
en que se hacen politicas pabli-
€as que tienen impacto en la
vida cotidiana de las personas”.
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